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“Dengan ini saya menyatakan bahwa dalam penulisan tesis ini tidak terdapat
rya yang pernah diajukan untuk memperoleh gelar kesarjanaan disuatu perguruan
1ggi, dan sepanjang pengetahuan saya juga tidak terdapat karya atau pendapat yang
rnah di tulis atau diterbitkan oleh orang lain, kecuali yang secara tertulis diacu
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MOTTO

"bila melihat alam yang indah ini, Boleh jadi Ramu membenci sesuatu, padahal
ia amat baik bagimu, dan boleh jadi (pula) Ramu menyuRai sesuatu, padahalia
amat buruk bagimu; Allah mengetahui, sedang Ramu tidak mengetahui”
(QS. Al Bagaraki 2:216)

“Tika kamu mencintai seseorany, cintailah dia apa adanya, bukan Rarena Ramu
ingin dia menjadi seperti yang Ramu inginRan, Rarena sesungguhnya Ramu
hanya mencintai cerminan diri Rgmu pada dirinya”
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