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BAB IV 

PENUTUP 

4.1 Kesimpulan 

Dari kegiatan magang yang telah dilaksanakan, kesimpulan yang dapat ditarik 

adalah sebagai berikut : 

1. Produk pembiayaan pensiun di Bank Syariah Mandiri Kantor Cabang 

Yogyakarta merupakan salah satu produk pembiayaan yang diberikan 

kepada para pensiunan dari berbagai instansi seperti Pegawai Negeri Sipil 

Pusat/Daerah,TNI, POLRI, pensiunan pegawai BUMN/Swasta 

2. Sistem pembayaran angsuran pembiayaan yang dilakukan dengan cara 

pemotongan secara langsung dari manfaat pensiun yang diterima tiap 

bulannya. 

3. Pembiayaan pensiun menggunakan akad ijarah dan murabahah, sesuai 

dengan tujuan pembiayaan. 

4. Strategi pemasaran produk pensiun yang telah disusun oleh divisi 

consumer banking, akan dilaksanakan oleh unit kerja sales force. 

5. Strategi pemasaran yang sudah dilakukan oleh Bank Syariah Mandiri 

Kantor Cabang Yogyakarta, antara lain melakukan kerja sama dengan 

PT.Taspen, meminta rekomendasi nasabah lain yang berpotensi, 

melakukan kunjungan ke rumah-rumah nasabah (door to door), 

melakukan sharing di berbagai komunitas, datang ke beberapa instansi. 
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6. Dari kelima strategi yang telah dilaksanakan, strategi yang paling berhasil 

adalah strategi door to door. Hal ini dikarenakan, pada saat sales force 

melakukan kunjungan ke rumah nasabah, suasana yang didapatkan adalah  

santai dan fleksibel sehingga dalam penyampaian infromasi bisa dilakukan 

dengan baik dan jelas. 

7. Strategi yang paling sulit berhasil adalah melakukan sharing dengan 

komunitas, karena kurangnya antusias dari para pensiunan. 

4.2 Saran 

Dari kegiatan magang yang telah dilaksanakan, saran yang dapat 

direkomendasikan adalah sebagai berikut : 

1. Bank Syariah Mandiri Kantor Cabang Yogyakarta perlu memperdalam 

lagi terkait strategi yang sudah dijalankan dalam memasarkan produk 

pembiayaan pensiun, agar masyarakat lebih mengenali produk tersebut 

dan berminat untuk mengajukan pembiayaan. 

2. Lebih menggunakan cara yang efektif dan efisien dalam proses 

administrasi, agar para calon nasabah tidak merasa kesulitan. 


