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KATA PENGANTAR 

 

 

 

 Puji dan syukur kehadirat Allah SWT atas berkat rahmat serta kasih-Nya 

sehingga penulis dapat menyelesaikan Laporan Magang ini yang mengambil judul 

“Strategi Pemasaran PT Telekomunika Anugerah Mandiri Sebagai Distributor 

Smartfren Untuk Meningkatkan Target Penjualan”. Tujuan penulisan Laporan 

Magang ini untuk memenuhi Tugas Akhir sebagai syarat memperoleh gelar Ahli 

Madya (A.Md.) bagi mahasiswa program Diploma 3 Manajemen Fakultas 

Ekonomi Universitas Islam Indonesia.  

Dalam penyusunan Laporan Magang ini, penulis menyadari bahwa masih 

banyak kekurangan di berbagai sisi, karena memang kesempurnaan hanyalah 

milik Allah SWT. Oleh karena itu penulis mengharapkan kritik dan saran yang 

membangun dari semua pihak hingga terselesaikannya Laporan Magang ini. 

Terselesaikannya Laporan Magang ini tidak terlepas dari bantuan banyak pihak, 

sehingga pada kesempatan ini dengan segala kerendahan hati dan penuh rasa 

hormat penulis menghaturkan terima kasih yang sebesar-besarnya bagi semua 

pihak yang telah memberikan bantuan baik langsung maupun tidak langsung 

dalam penyusunan Laporan Magang ini hingga selesai, terutama kepada yang saya 

hormati: 

1. Papa dan Mama selaku orang tua yang selalu mendukung baik secara moril dan 

materil dalam proses menyelesaikan Laporan Magang di Diploma III Fakultas 

Ekonomi Universitas Islam Indonesia. 



 

 

v 
 

2. Lita selaku adik penulis yang mendukung penulis untuk menyelesaikan 

Laporan Magang di Diploma III Fakultas Ekonomi Universitas Islam 

Indonesia. 

3. Bapak Rinto Tanizar selaku Direktur PT Telekomunika Anugerah Mandiri 

yang telah mengizinkan saya untuk magang di perusahaan beliau dan 

memberikan berbagai macam nasihat selama magang. 

4. Bapak Bayu selaku Sales Supervisor PT Telekomunika Anugerah Mandiri 

yang telah memberikan banyak pengetahuan dan pengalaman selama 

melaksanakan magang. 

5. Ibu Dra. Sri Mulyati, M.Si, CFP. QWP. Selaku Ketua Program Studi Diploma 

III Manajemen Fakultas Ekonomi Universitas Islam Indonesia. 

6. Ibu Rr. Siti Muslikhah, SE., M.Sc selaku Dosen Pembimbing yang dengan baik 

membimbing penulis dalam proses penyusunan Laporan Magang. 

7. Teman – teman seperjuangan selama kuliah di Program Diploma III Fakultas 

Ekonomi Universitas Islam Indonesia.  

8. Teman Kontrakan yang sudah mendukung penulis menyelesaikan Laporan 

Magang. 

9. Dan beberapa orang yang belum sempat penulis sebutkan, penulis 

mengucapkan terima kasih untuk dukungan dan doanya. 

 

Akhir kata penulis mengucapkan terimakasih yang sebesar-besarnya kepada 

semua pihak yang telah membantu dan penulis berharap semoga Laporan Magang 

ini dapat bermanfaat bagi kita semua dan menjadi bahan masukan dalam dunia 
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pendidikan, ekonomi, dan bisnis. Bagi para pihak yang telah membantu dalam 

penulisan Laporan Magang ini semoga segala amal dan kebaikannya mendapatkan 

balasan yang berlimpah dari Allah SWT, Amiiin.  

 

 

                                                                                     Yoga Febryan Prabowo  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

                                                                                                 Penulis 

                                                                                 Yogyakarta, 28 Agustus 2018  
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